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FORMULAR
[bookmark: _m3kw2wsb01k6]Forberedelse til partnermøde
Denne formular kan bruges som forberedelse til det indledende møde om et muligt Sitemule-partnerskab.
Formålet er at give os et godt udgangspunkt for samtalen og hjælpe os med at forstå jeres virksomhed, marked, kompetencer og ambitioner. Oplysningerne gør det lettere at finde den partnerrolle og samarbejdsmodel, der passer bedst, og at se, hvor vi kan supplere hinanden.
I behøver ikke at have alle svar klar på forhånd. Udfyld gerne de områder, der er relevante for jer, og brug resten som inspiration til mødet.

[bookmark: _jvkknkrtjbyd]Praktiske oplysninger
	Navn (kontaktperson)
	

	Virksomhedsnavn
	

	Adresse
	

	Land
	

	E-mail
	

	Telefon
	

	Selskabsform
	

	Selskabsnummer (CVR el. tilsvarende)
	

	Momsnummer
	


[bookmark: _r09qk0c0xqvf]

[bookmark: _btcpyu6niaqn]Partnerskab
[bookmark: _xpr36mag8jl7]Partnerniveau
Hvilket partnerniveau ser I umiddelbart som det mest relevante? Det endelige niveau kan vi afklare sammen på mødet.
☐ Technology Alliance Partner
☐ Business Partner
☐ Affiliate Partner
☐ Ikke afklaret endnu
[bookmark: _9v4uoy9wtj09]Sitemule-produkter og -moduler
Hvilke produkter eller moduler er I særligt interesserede i at repræsentere, implementere, integrere eller bygge videre på?
	


[bookmark: _oazj7tc500g8]
Jeres produkter og løsninger
[bookmark: _6g1wcc7splsg]Egne produkter
Beskriv kort de produkter eller løsninger, I selv udvikler eller ejer.
	


[bookmark: _hhl2276l6hc9]
Tredjepartsprodukter
Hvilke tredjepartsprodukter eller teknologier arbejder I med eller repræsenterer I i dag?
	


[bookmark: _2opao8ioovz]
Eksisterende partnerskaber
Har I eksisterende partnerskaber eller samarbejder med andre leverandører på IBM i-platformen?
	


[bookmark: _7sx66ssyou3w]
Marked og territorium
[bookmark: _xtwqs1ptjpo]Geografisk fokus
Hvilke geografiske markeder dækker I i dag, og hvor ønsker I eventuelt at vokse?
	


[bookmark: _7dh536n5xkht]
Markeder og kundesegmenter
Hvilke markeder og kundesegmenter arbejder I primært med?
	


[bookmark: _snutqun94hf]
Brancher
Hvilke brancher har I størst erfaring med eller stærkest tilstedeværelse i?
	


[bookmark: _2y4777te6hoh]

[bookmark: _f3hpa3fvff1n]Erfaring og kompetencer
[bookmark: _me9176llzlaw]Kompetencer
Hvilke kompetencer har jeres team inden for IBM i og relaterede teknologier?
	


[bookmark: _3itzjo88pgqh]
[bookmark: _zdvbdcfk7g9y]Erfaring
Hvilken erfaring har I med modernisering, integration, implementering eller salg på IBM i-platformen?
	


[bookmark: _6skunrqjernb]
[bookmark: _swk5goto6zwx]Virksomhedens baggrund
Fortæl kort om jeres virksomhed, historie og udvikling.
	


[bookmark: _ukx9oweuenj9]
Netværk
Hvordan er I engageret i IBM i-fællesskabet – eksempelvis gennem brugergrupper, konferencer, communities eller andre netværk?
	


[bookmark: _si2y5nl3aqr9]
Kunder og referencer
Hvilke typer kunder arbejder I med, og er der relevante referencer, I gerne vil fremhæve?
	


[bookmark: _qj3hqdnr7alv]
Certificeringer
Har I certificeringer eller specialiseringer, der kan være relevante for samarbejdet?
	


[bookmark: _y6v8qw5aekw7]
Positionering
[bookmark: _rnxoqt9q8gcs]Marked og konkurrence
Hvilke virksomheder eller løsninger møder I typisk i konkurrencesituationer?
	


[bookmark: _l4wdqy3wfj2z]
Differentiering
Hvad kendetegner jeres virksomhed og den værdi, I skaber for kunderne?
	


[bookmark: _ay2slm8awf7d]

[bookmark: _ns3f2e698kbu]Potentiale og forventninger
[bookmark: _ypced0bmxp0f]Forventninger til partnerskabet
Hvad håber I, at et partnerskab kan udvikle sig til på kort og længere sigt?
	


[bookmark: _jotgdes445bq]
Emner og use cases
Hvilke behov, emner eller use cases ser I størst potentiale i hos jeres kunder?
	


[bookmark: _x1tuafilntfi]
Ressourcer
Hvem forventer I at involvere i samarbejdet – eksempelvis inden for salg, teknik, implementering eller ledelse?
	


[bookmark: _qnml25w3bk2i]
Tidsplan
Hvornår kunne I tænke jer at komme i gang, hvis vi sammen vurderer, at der er et godt match?
[bookmark: _njry10l0cih1]



[bookmark: _aoakh2l6gys9]Andre emner, I ønsker at drøfte
[bookmark: _cjbb8k7xwyz2]Øvrige emner
Er der andre spørgsmål, muligheder eller emner, I gerne vil tage op på mødet?
	


[bookmark: _bg99p0xolk20]
[bookmark: _goy8j6mg9j4k]
Kontakt
CEO Martin Hecht Olsen
Mobil: 40 11 77 11
E-mail: mho@system-metode.dk
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